PER GYNT. Nordea Private Banking har et

id med Per Gynt-garden i Den er

som eneste norske overnattingssted pa den britiske reiselivshibelen Tatler sin liste over verdens 101

beste hotell og reiselivsdestinasjoner.

Intelligent
Luxury Living

For andre ar pa rad Karet finansmagasinet Euromoney
"Nordea Private Banking” til Nordens fremste
Private Banking virksomhet.

TEKST: THOMAS BONNEVIE HBYER

a oss gjette: Michelin-stjerner,
privatfly, siampis og inngang
foran kgen pa alle verdens
nattklubber?

— Private Banking er langt mer enn det,
faktisk er det mer som en myte det du nevner.
Arsaken il at vi far denne utmerkelsen
er pa grunn av var kompetanse innen
finansiell radgiving, var servicegrad samt
produktspekteret. Satt i system blir det
en sveert slagkraftig tjeneste, sier leder av
Customer Acquisition, Frode Klingenberg.

Leder av
Customer
Acquisition i
Nordea Privat
Banking, Frode
Klingenberg.
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SKREDDERSUM

Privat Banking retter seg mot formuende
personer som etterspgr kompetanse for &
optimalisere privatgkonomien sin.

— Dette er kunder med et bevisst forhold
til sin privatgkonomi, ofte med egne
radgivere og jurister, og dette stiller store
krav til oss. Vi bringer verdi nettopp fordi
vi er sa spesialiserte og fokuserte pa det vi
holder p& med, sier Frode Klingenberg.

Radgivingsprosessen i Nordea Private
Banking (NPB) tar utgangspunkt i kundens
behov og framtidsplaner.

— Vi har skreddersgm i hvert enkelt tilfelle.
Noe av det unike med vart konsept er at vi
kan samarbeide med kunder uansett hvilke
risikopreferanser og grad av delaktighet
de gnsker, noe som ofte endrer seg i ulike
livsstadier, sier Klingenberg.

TYPISKE KUNDE
Den typiske kunden har kjernefamilie
og er innehaver av et eller flere
investeringsselskaper, forteller Private
Banking-sjefen.

— For oss er service som gér utover

banktienestene ogsé viktig. A veere
Private Banking-kunde gir en rekke
sosiale muligheter giennom et dedikert
kulturprogram og vart brede nettverk.
Et nettverk som setter oss i stand til &
skape og bista med unike opplevelser
og mgteplasser. Vi bidrar til & oppfylle
drgmmer pa daglig basis, fortsetter
Klingenberg.

P& mange mater er Private Banking det
fullservice-apparatet de fleste suksessfulle
mennesker trenger. Hos Nordea far
kundene tilgang til jurister, strateger,
meglere og en rekke andre finansielle
ressurser i tillegg til en rekke concierge-
tienester.

HIGH-END
For de som fglger med i finanspressen

har det veert skrevet mye rundt samarbeidet
mellom den profilerte eiendomsmeglerkjeden
Privatmegleren og NPB hvor unike
eiendommer eksklusivt tilbys Private Banking-
kunder fgrst. Litt som en
high-end variant av et OBOS-medlemskap.

— Var fgrste oppgave er & kartlegge
kundens mélsetninger og planer. Vi
blir kient med kundens syn pa risiko,
avkastningsforventning, tidsperspektiv og
avklarer hvorvidt det finnes spesielle forbehold
eller gnsker man ma fglge. | Private Banking
ser man ogsa pa dine plasseringer, 1an og
eiendommer og lager en oversikt over dine
fremtidige inntekter - eksempelvis Ignn,
inntekter fra eget foretak, pensjonsinntekter og
forsikringer. Kundene tilbys juridisk radgiving
knyttet til sin privatgkonomi, eksempelvis ved
et generasjonsskifte. Etter & ha sett over den

totale situasjon lages en langsiktig strategi — en
individuell finansiell plan, forklarer Klingenberg.

MARKEDSLEDER
Nordea Private Banking er den ledende
aktgren i bransjen og utvikler kundens formue
i tett samarbeid med kunden. Det er et
profesjonelt opplegg hvor man far en dedikert
radgiver som igjen er linken til Nordeas
samlede ekspertise.

— Vurderer du & kjgpe bolig i utlandet
har NPB et naert samarbeid med Nordea
Luxembourg, som bidrar med kompetanse
i forhold til arv og skattespgrsmal, i tillegg til
finansieringslgsninger, avslutter Klingenberg.

www.nordeaprivatebanking.no

IDYLL | THAILAND. Nordea Private Banking-
partner Privatmegleren-advokat Odd Kalsnes
finner eiendom til deg fra Soneva Kiri Six Senses
til Gimletoppen.
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Nordea Private Banking

 Karet til beste nordiske Private Banking
aktgr av finansmagasinet Euromoney.

© 82.000 Private Banking-kunder i de
nordiske landene.

* 78 kontorer i Norden, hvorav 20 kontor
i Norge.

© Nordea European Private Banking, med
hovedkontor i Luxembourg, er den stgrste
nordiske Private Banking-awktgren
utenfor Norden. Har i mer enn 30 &r
forvaltet kapitalen til skandinaver i 125
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